
O módulo comercial do Nobre conta com mais uma ferramenta, o
controle de agenda e registro básico de informações no CRM via aplicativo.

A ideia é que os vendedores possam registrar as atividades que realizam
junto a seus clientes em seu smartphone indicando o que é feito e também as
próximas ações a serem executadas.

O registro de próximas ações é feito indicando uma data, o que permite
o controle de agenda de cada vendedor.

O aplicativo permitirá aos vendedores consultar sua agenda e o
aplicativo mostrará, conforma imagens abaixo, as pendências do dia, as
pendências até a próxima semana e as pendências em atraso.

O aplicativo permitirá a visualização dos registros feitos para o cliente
conforme imagem abaixo:
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O registro de informações e a alteração de informações (nesse caso de
pendências pendentes), será permitido conforme imagens abaixo:

Para implantação da ferramenta é necessário configuração de um
webservice no servidor do cliente e um mínimo de customização no Nobre
para que as características individuais de cada cliente sejam atendidas.

Caso tenha interesse entre em contato conosco que iremos visitá-
lo dando mais detalhes.
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